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&lt;p&gt;No in&#237;cio do ano de 2024, a propriedade global de cripto- moedas a
umentou0 0 bet3650 0 bet365 34%, passando de 432 milh&#245:es 9i @AE£ para 580 milh
&#245;es. O n&#250;mero de detentores do Bitcoin aumentouO 0 bet3650 0 bet365 33

%, passando a 222 milh&#245;es para 296 milh&#245;es. 9i 4EL Al&#233;m disso, a pr
opriedades do Ethereum aumentou em39%, passandode 89 milh&#245;es para 124 milh&

#245;es.&lt;/p&gt; )
&lt;p&gt;Essa ado&#231;&#227;0 crescente decorre do aumento da 9i,€éaE£ aceitabilida

de e integra&#231;&#227;0 do Bitcoin. O Bitcoin foi progressivamente sendo incor
porado ao sistema financeiro tradicional, aumentando ainda mais0 0 bet365ado&#23

1,&#227;0.&It;/p&gt;
&lt;p&gt;De 9i,edEL£ acordo com um estudo, alguns dos principais fatores que est&#22

7;0 impulsionando a ado&#231;&#227;0 do Bitcoin incluem:&lt;/p&gt;
&lt;p&gt;Aumento da aceitabilidade p&#250;blica0 0 bet3659i, éaEL£ 0 0 bet365 todo o

mundo&lt;/p&gt;
&lt;p&gt;Melhorias na infraestrutura de pagamento&lt;/p&gt;
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